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威尔科克斯县是美国亚拉巴马

州失业率最高的地方。倒闭的纺织

厂、家具厂扔下的不仅是空荡荡的

厂房，更抛出一大批寻找工作的绝

望失业者。上月，失业者迎来了来

自 1.2 万公里以外地区的新老板，他

们来自中国河南省。

据《中华工商时报》报道，河

南的金龙精密铜管集团在威尔科克

斯县开了座工厂，生产空调用铜管，

用工 300 多人。300 人虽然不算多，

但对于威尔科克斯县这个素以“就

业机会比湖泊、松林、野火鸡、野

猪还少”的地方而言，已经是个不

错的馅饼了。

“时薪 15 美元的活儿已经十分

罕见了。”附近一个县的官员多蒂·加

斯东说。

美国市长迎候中国老板

端着中国饭碗的美国人到底有

多少？

美国罗迪厄姆咨询集团的数据

显示，去年，中国企业对美投资达

到历史性的 140 亿美元，合计雇佣 7

全美上演争夺中企大战

一篇题为《你好！美国乡村求爱

中国企业》的评论中说，亚拉巴马州

发生的一切，事实上在全美都在上演。

在俄亥俄州，中国福耀玻璃工

业集团 2008 年买下通用汽车无力经

营的一家工厂，创造就业岗位800个。

这家玻璃工厂的位置极好，可在 4

小时车程内抵达俄亥俄州、肯塔基

州和印第安纳州的几家汽车制造厂。

在南卡罗来纳州，中国棉纺企业

科尔集团正在投资2.18亿美元建厂，

拉动当地就业至少500个岗位。南卡罗

来纳州政府承诺为其减税400万美元。

在得克萨斯州，天津钢管集团

有限公司投资 10 亿美元生产油气输

送管道。按计划，新厂会在 2017 年

年底前在当地招工 400 至 500 人。

过去，美国和中国长期形成一

种不平衡关系：中国生产，美国消

费，致使美国对华商品贸易赤字去

年达到 3180 亿美元。在过去 30 年

间，大批美国企业把工厂搬到中国，

去中国生产。

但这一局面正在因中国企业

万美国人。而仅仅在 10 年前，美国

本土端中国企业饭碗的美国人几乎

为零。

近些年，大批中国企业跨越大

洋，到美国投资办厂，于是便出现

美国市长和经济开发官员们列队欢

迎中国老板的场景。尤其是美国南

部一些州，以廉价劳动力和低廉用

地费为招牌，在欢迎中国企业的潮

流中显得格外积极。

以威尔科克斯县的这家工厂为

例，当中国老板下飞机时，美国市

长揣着税收优惠政策、端着当地的

香蕉布丁早已等候在机场。

今年3月，在亚拉巴马州多森，

当地官员举办了一场为期两天的美

中制造业研讨会，吸引了数十家潜

在的中国投资商。会场人员身穿T恤，

上面写着汉语拼音“你好”的字样，

欢迎中国投资人。一些中国企业的

代表在会场闲逛，一边拍着上世纪

60 年代的美国跑车，一边寻找可以

投资的项目。

甚至在研讨会前，就有一家企

业签订了合作意向，宣布将在多森

搞 3D 打印。

赴美而改变。美国波士顿咨询公司

分析，原因之一是近些年中国劳动

力成本大幅上升，在过去十年上升

187％，而美国劳动力成本同期只上

升了 27%，两者之间的成本差距大

大缩小。而与此同时，中国的工业

用电成本上升 66％，是美国的两倍

多。再加上汇率等因素，致使一些

中国企业决定去美国“节约成本”。

成本还不是唯一考虑因素。随

着中国产品的技术含量不断增加，

一些企业也在密切寻找美国顾客，

在美国生产，在美国销售，寻找新

的收益模式。

地方官靠中企拉动当地就业

一些地方官员抱怨，美国政府的

有些政策，阻碍了中国企业赴美投资

的顺畅度。在一些地方，甚至出现了

不同地方的官员争抢一个项目的状况。

例如，金龙精密铜管集团在亚

拉巴马州的项目就曾被该州多个县

争抢，托马斯维尔市就是其中一个。

起初，集团相中了托马斯维尔，

但市长谢尔登·戴却无法找到符合

要求的足够大的地。“我为此惊慌

失措。”谢尔登·戴说。但他最终

在附近的威尔科克斯县为集团找到

一块地皮，希望地域优势能为他拉

动市内就业。

威尔科克斯县受宠若惊。为抓

住这次机会，县里不仅上下跑动，

到州里要优惠政策，更是在安排上

做到细致入微，生怕失去这次机会。

在一次与金龙精密铜管集团会

面的谈判会上，县官员召集到地方基

础设施相关各部门的人员一同参会，

从亚拉巴马州电力公司到手机运营

商，目的是为了让投资方一提出疑问，

就有对口人员给出满意回答。

谢尔登·戴说，当时的场面是，

“只要你来，我就会抓住你的手”。

当地官员还在托马斯维尔的新中国

自助餐厅举行宴会，提供中式菜品

和当地传统菜。考虑到中国人的围

餐习惯，当地政府还提前购置了带

转盘的圆桌。

为避免文化误解，当地官员在

客人抵达前，火速换掉了先前按美

国习俗准备的黑白欢迎横幅。

（中国网）
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美国人争端“中国饭碗”

金龙集团董事长李长杰在美国工厂竣工投产庆典上致辞‍

全世界最好蜂胶产在巴西，原厂巴西百益牌蜂胶开发最早、历史最长、品质最好
保莱塔牌蜂胶经过巴西国家蜂胶实验室,圣保罗大学,巴西联邦农业部,美国FDA等权威机构登记注册并联合认证。
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绿蜂胶液
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绿蜂胶液
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30毫升/瓶，12瓶/盒，

$30/瓶，特价: $312/盒
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电话：626-282-8661

1. 每盒（或每两打）售价含美国国内邮费（一打以内需加邮费$5）；
2. 如果需要直接寄去大陆，任何批发数量，增加$8, 则以快递方式寄
    往指定地点；
3. 本报只接受邮购，支票请付：Sino US TIMES, Inc., 请寄到
    580 West Monterey Ave. #416,  Pomona, CA 91769；
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订购说明：

35%巴西保莱塔牌

绿蜂胶液（酒精提

取蜂胶，价格低廉） 

30毫升/瓶，16瓶/盒，

$12/瓶，特价：$176/盒
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